三方保兑仓融资案例实际运用
提供一个三方保兑仓案例，非常有价值，三方保兑仓被广泛的使用于汽车、钢铁、家电、化工、食品等领域，具备非常好的营销价值。
甘肃盘新股份有限公司保兑仓融资
一、企业基本情况
甘肃盘新股份有限公司主要产品是各种线材以及各类特殊用途钢，年生产线材能力320万吨，是国内最大的线材生产基地，属于特大型钢铁制造集团，公司注册资本90亿元，年销售额超过360亿元，净利润17.9亿元，全年主要产品产量铁425.6万吨，钢515.7万吨，材381.6万吨。公司财务状况、资信状况良好，负债合理。主要产品各种线材以及各类特殊用途钢，年生产线材能力320万吨，甘肃盘新股份有限公司是国内最大的线材生产基地，公司为了争夺内蒙古市场，准备对经销商进行融资支持。公司董事会形成决议：授权总经理在季度末担保额金额不超3亿元的前提下，根据公司营销活动及市场情况，对13家提供担保融资支持。甘肃盘新的选择：为经销商创造更好的融资环境，促进本公司产品的销售，以期获得更大的市场份额。
包头物产金属材料有限公司是甘肃盘新股份有限公司在内蒙古地区最大的经销商，公司注册资本为1500万元，总资产3.1亿元，年销售额近20亿元，公司同时是内蒙古地区金属材料流通行业的龙头企业，是盘新、邯钢、承钢、石钢等大型钢厂在内蒙地区的一级代理商。
二、银行切入点分析
只考虑包头物产金属材料有限公司自身情况，银行不可能提供授信。而甘肃盘新股份有限公司经营状况较好，属于银行争夺的优质大户，银行可以借助甘肃盘新的担保对包头物产金属材料有限公司提供一定的授信。在了解到甘肃盘新可以提供保兑仓回购担保后，某银行为包头物产金属材料有限公司核定授信额度。
通过银行在保兑仓项下授信额度核定，银行为包头物产金属材料有限公司核定银行承兑汇票额度，用于向甘肃盘新股份有限公司的钢铁订货采购。甘肃盘新股份有限公司提前收到货款，便于安排生产，并将收到货款用于归还贷款等。
三、银企合作情况
业务路程：
[bookmark: _GoBack]1、包头物产金属材料有限公司与甘肃盘新股份有限公司签订《钢材采购合同》，约定采取保兑仓的方式进行交易。
2、包头物产金属材料有限公司向银行递交授信申请，并联系甘肃盘新股份有限公司配合银行调查两家公司的财务资料，银行为甘肃盘新股份有限公司核定担保额度，为包头物产金属材料有限公司核定银行承兑汇票额度。银行为包头物产金属材料有限公司核定1000万元的授信额度，明确首次保证金比例30%。
甘肃盘新股份有限公司、包头物产金属材料有限公司、银行签订《三方合作协议》。
根据单笔交易合同，包头物产金属材料有限公司签发以甘肃盘新股份有限公司为收款人的银行承兑汇票，银行办理承兑。
3、包头物产金属材料有限公司交存保证金，银行将保证金存为3个月定期存款，为客户获得一定理财收益。
4、银行向甘肃盘新股份有限公司发出《发货通知书》，通知向包头物产金属材料有限公司发放等额货物。
5、根据《三方合作协议》规定，在银行承兑汇票到期前，包头物产金属材料有限公司提货金额不足银行承兑汇票金额，甘肃盘新股份有限公司回购货物，将回购款汇入银行指定账户。
